Rencontres, stages, _p-arrainages
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Le club d'affaires Atlantique et 'ECA

officialisent

_ Cette convention de partena-
riat c'est un peu du ‘Gagnant
- gagnant’; résume Jean-Paul
Moreau, président de [‘école
Atlantique de commerce
basée & Nantes. D'un coté le
club d'affaires Atlantique (60
entreprises) toujours en

- quéte de personnel qualifié,
de l'autre, 'EAC, forte de 350
éléves avides de démontrer
leurs compétences.. Si le club
d'affaires et i’ECA}ravaillen-t
en résonance depuis huit ans
déja, cette convention per-
met d'élargir les propositions
émanant des deux camps.

Rencontres avec des profes- -

sionnels, parrainage d'étu-
diants par les entrepreneurs,
stages..., les relations entre
le club d'affaires et I'EAC vont
ainsi s'accentuer. Pour la plus
grande satisfaction de Jean-
Paul Moreau : “Cette proxs-
mite avec le monde écono-
rmigue régional nous permet
de metire en phase notre
formation avec le monde de-

leur partenariat

Jean-Paul Moreau, président de I'école Atlantique de commerce et
-Thierry de Lorgeril, président du club d'affaires Atlantique et ont officia-
lis€ un partenariat qui dure depuis maintenant buit ans :

lentreprise”. Le président
insiste, 7entreprise est au
ceeur de notre formation”. Et
cette démarche s'inscrit bel
et bien dans la réciprocité.
“On a besoin d'studiants,
concéde Thierry de Lorgeril,

président du club d’affaires
Atlantique, saluant “eurs
compétences et leur éner-
gre” Vivier d'emplois pour les
jeunes, de recrutements pour
les dirigeants. Gagnant-
gagnant donc. 2



